
Buchung über Euren Business Partner Friseur, Wella Trainer oder per 
E-Mail unter wellaeducation@wella.com

06. März 2023
10:00-16:30 Uhr

Audi Sportpark
Am Sportpark 1b
85053 Ingolstadt

17. April 2023
10:00-16:30 Uhr

Favorite Parkhotel
Karl Weiser Straße 1
55131 Mainz

Preis: 199,– € zzgl. MwSt.

OLIVER SCHOLZ
Qualität – jetzt erst recht
Oliver Scholz, Inhaber und Friseurunterneh-
mer aus Stuttgart mit mehreren Salons und 
unterschiedlichen Salon-Konzepten, möchte 
Euch in diesem Vortrag das Thema “Qualität 
– jetzt erst recht” näherbringen. Erlebt 
Dienstleistungen “next Level” aus und für 
die Praxis vom Wella Business Expert Oliver 
Scholz.

CHANTAL FELDKER
The Whole Brain
Chantal Feldker ist Mitinhaberin bei Manu-
faktur Friseure in Markdrewitz und Wella 
Freelancerin. Sie ist HBDI zerti� zierte Trainerin 
und lehrt diese Methode bereits seit Jahren 
sehr erfolgreich. “Jeder tickt anders, wie ticke 
ich?” Dieser Vortrag kann für Euch als Game-
Changer für Eure Unternehmenskultur und 
Kommunikation stehen. Hier geht es darum, 
den Mitarbeiter besser zu verstehen und 
seine Stärken zu stärken.

In Ingolstadt:
BJÖRN BURHAMMAR
Als gelernter Gastronom und Kaufmann trat 
Björn Burhammar 2003 der Wella Familie bei. 
Im Laufe der Jahre konnte Björn internationale 
Erfahrungen in verschiedensten Rollen und 
auf unterschiedlichen Marken innerhalb des 
Wella Unternehmens erwerben. Derzeit ist 
Björn als Regionaler Verkaufsleiter in Bayern 
und Franken tätig.

In Mainz:
STEFAN SCHIEGL
Nach seiner Ausbildung zum Handelsfachwirt 
sammelte Stefan Schiegl in der Baubranche 
erste Vertriebserfahrungen. 2002 trat er in
die Wella Familie ein und begleitet seitdem 
verschiedene Positionen im Vertrieb. 2014 
wurde er Regionaler Verkaufsleiter zunächst
für Londa Süd- und später für Gesamt-
deutschland. Als Regionaler Verkaufsleiter
Wella für Rheinland-Pfalz/Saarland ist
Stefan seit 2 Jahren Euer zuständiger 
Ansprechpartner.

MAXIMILIAN GRÜNBERGER
Umsatz-Boost Social Media
Maximilian Grünberger ist Salon-Manager 
und Trainer. Er konnte in mehr als 17 Jahren 
viele Erfahrungen sammeln und hatte 
Einblick in die Abläufe unterschiedlichster 
Friseurunternehmen. Maximilian zeigt, wie 
man die wichtigsten Social Media Kanäle 
pro� tabel für sein tägliches Salon Business 
nutzen kann, Neukunden damit generiert 
und wie man sichtbar für Mitarbeiter in der 
Region wird. Freut Euch auf eine spannende 
Reise in die Social Media Welt.

BUSINESS TAG
Unternehmerischer Erfolg ist insbesondere jetzt, in 
dieser sehr anspruchsvollen Zeit, die Folge richtiger 
Entscheidungen – Entscheidungen, die über 
Salonimage, Mitarbeiterzufriedenheit aber vor allem 
auch über Umsatz bestimmen! Beim Business Tag 
mit dem Motto “Das ist dieser Moment” werden 
die aktuell wichtigsten Themen von erfolgreichen 
Friseurunternehmern, Branchenkennern und Referen-
ten in kurzweiligen Vorträgen behandelt. Zu diesen 
Themen zählen u. a. Mitarbeiter, Führung, Social Media 
und Beratungsqualität. Alle Referenten sprechen 
aus und für die Praxis und bieten somit einen regen 
Austausch auf Augenhöhe – auch in den Pausen. 

EURE REFERENTEN UND THEMEN EURE GASTGEBER
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